
Contoh Landing Page Penjualan Produk dan Jasa Yang Menarik dan 

Keren 

Pernah kah kamu mendengar kata Landing Page. landing page adalah sebuah 

halaman situs yang dibuat khusus untuk sebuah marketing campaign atau iklan, 

untuk  mengetahi secara datai mengenai Landing Page simak dan baca Artikel berikut 

 
 
 

 

Apa itu Landing Page 

Landing page adalah sebuah laman yang sengaja dibuat sebagai laman arahan kepada 

pengunjung untuk mengenalkan sesuatu, baik itu produk ataupun informasi. Jika 

website tersebut adalah penjualan produk, biasanya landing page berupa halaman 

yang menampilkan beberapa produk sejenis ataupun satu produk untuk mengenalkan 

kepada pelanggan. 

https://www.blogger.com/blog/post/edit/1447871702857176431/8791521762472803342


 
 

Bukan cuma itu Landing hampir mirip dengan website bedanya Website biasanya 

memiliki banyak menu yang berisikan informasi tentang suatu bisnis, sehingga desain 

website akan menjadi lebih kompleks. Sementara landing page memiliki desain yang 

lebih sederhana karena isinya hanya menjelaskan tentang apa yang didapatkan dan 

apa yang harus dilakukan secara lebih mendetail. 

 

Contoh Landing Page Terbaik 

Jika menyangkut sebuah website, biasanya landing page dibuat dengan menggunakan 

wordpress atau blogspot, Mana yang lebih baik? 

https://www.blogger.com/blog/post/edit/1447871702857176431/8791521762472803342


 
 

Secara fungsi tidak jauh berbeda. Namun wordpress jauh lebih baik karena kita bisa 

menggunakan beberapa plugin dalam pembuatannya sehingga desainnya jauh lebih 

menarik. Dan berikut contoh landingpage terbaik yang bisa Anda jadikan sebagai 

referensi : 

 Blogspot 

 WordPres 

 Fashion 

 Produk Kesehatan 

 Kosmetik 

 Toko Online 

 Property 

 Jasa 

Fungsi Landing Page 

https://www.blogger.com/blog/post/edit/1447871702857176431/8791521762472803342


 
 

Tak hanya sekadar membuat calon konsumen berkunjung, landing page pun membuat 

Anda bisa merekam informasi yang digunakannya untuk masuk ke situs Anda, mulai 

dari nama, email,hingga nomor telepon. Nantinya, Anda tak hanya bisa melakukan 

filter untuk menemukan konsumen mana saja yang akan membeli produk Anda. 

Bagaimana Sistem Kerja Landing Page 

https://www.blogger.com/blog/post/edit/1447871702857176431/8791521762472803342


 
 

Cara kerja landing page sangat sederhana. Pada landing page, Anda menuliskan 

informasi lengkap mengenai penawaran produk dan keunggulan produk. Di sana juga 

berisi konten yang mengajak pelanggan untuk membaca informasi. Kemudian tersedia 

pilihan untuk registrasi akun, mengisi formulir, dan melakukan pembelian. 

 

Ada 2 Jenis Landing Page Yaitu : 

1. Click Through 

Pada jenis Click Through memiliki tujuan membujuk pengunjung untuk mengklik 

halaman lain. Biasanya digunakan dalam bisnis e-Commerce, Anda  dapat 

menggunakannya untuk menggambarkan produk atau penawaran secara cukup rinci 

agar bisa memancing konsumen untuk melihat peoduk anda sebelum membelinya. 

https://www.blogger.com/blog/post/edit/1447871702857176431/8791521762472803342


 
 

Ciri – ciri dari Click Trough ini yaitu munculnya iklan yang masuk diarahkan pada 

keranjang belanja atau halaman pendaftaran. Hal ini menyebabkan sedikitnya 

konversi yang terjadi seperti iklan yang tidak memberikan informasi yang cukup bagi 

seseorang untuk membuat keputusan. Intinya, sebaiknya rancang dengan bagus  dan 

menarik agar pengunjung tertarik melakukan apa yang Anda harapkan. 

 

2. Lead Generation 

Pada Jenis halaman Lead Generation juga memiliki tombol CTA. Namun, 

Perbedaannya user bisa langsung melakukan konversi di halaman ini tanpa berpindah 

ke halaman lainnya hanya dengan sekali klik. Fungsi Jenis landing page ini dirancang 

untuk mengumpulkan lead secara langsung. 

 

Jenis halaman ini cocok bagi anda jika melakukan penawaran yang tidak berisiko. 

Artinya, user tidak akan segan melakukan tindakan tertentu sesuai konversi yang 

Anda inginkan.Perbedaan lainnya dengan click through, lead generation landing page 

lebih singkat, jelas dan menarik. 
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Berikut ini  beberapa contoh penggunaan dan item yang diberikan kepada pengguna 

tercantum pada daftar : 

 

1. Ebook atau white paper 

2. Pendaftaran webinar 

3. Konsultasi untuk layanan profesional 

4. Kupon diskon / voucher 

5. Mengisi Konten 

6. Akses Percobaan Gratis (Free Trial) 

7. Hadiah dalam bentuk fisik (melalui email langsung) 

8. Pemberitahuan peluncuran produk yang akan datang. 

Cara Membuat Landing page 

 Definisikan target audience 

 Tentukan tujuan 

 Isi landing page 

 Tambahkan konten visual 

 Buat CTA (Call-to-action) 
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Landing Page biasanya digunakan dalam sebuah website sebagai strategi marketing. 

Hal ini dilakukan agar membuat konsumen yang membuka website tersebut tertarik 

untuk mengetahui produk yang dijual. 

 

Dalam penerapannya Landing page berbeda dengan homepage. Namun, untuk tools 

yang lebih sederhana dan efektif biasanya si penjual menggunakan landing page pada 

websiteb mereka. 

 

Anda dapat menerapkan strategi marketing landing page pada website anda. Dengan 

membuat design yang menarik, agar pengunjung bukan hanya tertarik melihat produk 

anda. Namun segera membeli produk anda. 

 

Baca Juga :  PDCA dalam Bisnis Contoh Penerapan Kegiatan sehari-hari  
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